
Versand von China nach Peru: Ein umfassender
Logistikführer für Importeure
Kunden, die Waren aus China nach Peru exportieren, konzentrieren sich in der Regel auf mehrere
wichtige Logistikaspekte. Hier "ist eine detaillierte Panne:

I. Versandmethoden und Transitzeiten

Sea Fracht gegen Luftfracht: Wie wähle man?1.

Meeresfracht:

Hauptanschlüsse: China (Shanghai/Ningbo/Shenzhen) → Peru (Hafen von
Callao).

Transitzeit: Ungefähr 25-35 Tage (direkte pazifische Routen); Umschlagstrecken
können sich auf 40-50 Tage erstrecken.

Kosten: Ca. 1500-3.500 pro 20gp -Behälter (variiert je nach Ladungsvolumen und
Hochsaison).

Luftfracht (Ideal für Luftschifffahrt aus China):

Hauptflughäfen: China (PVG/CAN) → Peru (Lima Jorge Chávez International
Airport - Lim).

Transitzeit: 3-7 Tage (Direktflüge oder über USA/Europa). Waren werden in der
Regel in spezialisiert geladen Luftfrachtbehälter (ULDS - Einheitenlastgeräte)
für ein effizientes Handling in Air International Shipping.

Kosten: Ca. 5-8 kg (für die allgemeine Fracht); Das volumetrische Gewicht muss
sorgfältig berechnet werden.

Empfehlung: Wählen Sie Meeresfracht für Massenlieferungen; Entscheiden Sie sich für
die Luftfracht für dringende oder hochwertige Waren.

Ist Schiene oder Landtransport machbar?2.



Peru und China haben keine direkten Landverbindungen. Sendungen erfordern See-
oder Lufttransporte.

Ii. Anforderungen an die Zollabfertigung und Dokumentation

Essentielle Dokument -Checkliste:1.

Werberechnung (muss auf Spanisch sein)

Packliste

Frachtbrief (für Meeresfracht) oder Luftwaybill (für Luftfracht)

Herkunftsbescheinigung (COO): Für FTA-Vorzugszölle in China-Peru ist ein RECEP-
Formular für RCEP oder China-Peru-Freihandelsabkommen erforderlich.

Spezielle Dokumente:

Lebensmittel/Kosmetik: Sanitärzertifikat (Säugetierzertifizierung).

Elektronische Produkte: Peruanische Telekommunikationszertifizierung (MTC).

Maschinerie: Inacal Safety -Zertifizierung.

Waren unter strikter peruanischer Zollprüfung:2.

Elektronik, Textilien, Lebensmittel, Arzneimittel, gebrauchte Geräte.

Antidumping-Pflichten: Bestimmte von Chinien hergestellte Schuhe und Textilien
können zusätzliche Steuern ausgesetzt sein.

III. Zollaufgaben und Steuerberechnung

Zollzahlen:1.

Verwenden Sie den peruanischen Tarifcode (Nomenklatura Arancelaria / Nandina



basierend auf HS -Code), um die Preise zu überprüfen. Der durchschnittliche Dienst
beträgt 0% -11% (das FTA von China-Peru deckt 90% der Produkte mit zollfreiem
Zugang ab).

Wertsteuer (IGV): 18% (berechnet auf CIF -Wert Zollabgabe).

Zuschläge: Einige Waren (z. B. Luxusartikel) unterliegen der Verbrauchsteuer (ISC).

Nutzung des Freihandelsabkommens (FTA):2.

Die Bereitstellung eines gültigen Herkunftszertifikats (Formular China-Peru FTA) kann
Zugang zu Null-Duty gewähren.

Beispiel: Ein Maschinenprodukt mit einer Standardaufnahme von 10% kann mit einem
FTA -Zertifikat auf 0% reduziert werden.

Iv. Auswahl von Logistikpartnern

Wichtige Fähigkeitsanforderungen:1.

Vertrautheit mit lateinamerikanischen Schifffahrtsrouten, insbesondere mit dem
peruanischen Hafen-/Flughafenbetrieb.

Fähigkeit, DDP -Dienste (Delivered Duty bezahlt) zu erbringen, einschließlich
Unterstützung bei Sanipes und anderen Zertifizierungen.

Etabliertes lokales Zollmaklernetzwerk für zufällige peruanische Zollinspektionen (ca.
5% Wahrscheinlichkeit).

Empfohlene Dienstleistertypen:2.

Meeresfracht: Güterspediziner spezialisiert auf Lateinamerika mit Partnerschaften mit
Fluggesellschaften wie MSC, CMA CGM, Cosco.

Luftfracht: Agenten mit Zugang zu Latam -Fracht, Avianca -Fracht und anderen
wichtigen Fluggesellschaften, die ermöglichen air international shipping.



V. Anforderungen für Verpackungs- und Etikettenanforderungen

Obligatorische Etiketten:1.

Produktetiketten in Spanisch (Zutaten, Gebrauch, Herkunftsland).

Importeur "S -Informationen (Name, Steuer -ID - RUC).

Lebensmittel/Arzneimittel: Ablaufdatum, Lagerbedingungen.

Spezielle Verpackungsanforderungen:2.

Bei Holzverpackungen sind die IPPC -Begasungsmarke erforderlich.

Fragile Artikel benötigen ein "Frágil" -Label und eine angemessene Versicherung (Rate
ca. 0,3% des Frachtwerts).

Vi. Risiken und Minderungsstrategien

Gemeinsame Risiken:1.

Zollbehörde: Aufgrund der unvollständigen Dokumentation oder Unterabbau (der
deklarierte Wert sollte 80% -120% des FOB-Werts betragen).

Streikverzögerungen: Peruanische Hafengewerkschaften streiken häufig
(durchschnittlich 2-3 Mal im Jahr); Ein 10-Tage-Puffer ist ratsam.

Frachtschaden: Pazifische Routen können raue Meere erleben; "Alle Risiken" -
Versicherungen werden empfohlen.

Minderungsstrategien:2.

Entscheiden Sie sich für Logistiklösungen, die eine Streikklausel enthalten.

Erwägen Sie, dass für Fracht über 100.000 US-Dollar die Frachtrechnungen aufgeteilt
werden, um das Risiko mit Einzelbesichtigungen zu verringern.



Vii. Beispiel Logistiklösungen und Kosten

Frachttyp Empfohlene Lösung Transitzeit Geschätzte Kosten
500 kg
Bekleidung Luftfracht (DDP, gezahlte Pflichten) 5 Tage $ 6/kg 18% IGV

20 Tonnen
Maschinen FCL Seefracht lokale Zollabfertigung 30 Tage $ 3.200/Container 0% Dienst

(FTA)
2 Tonnen
Lebensmittel LCL Seefracht Sanipes -Zertifizierung 35 Tage $ 180/cbm $ 500

Zertifizierungsgebühr

Hinweis: Kosten für Luftschifffahrt aus China und andere Modi sind individuell und ändern sich.

Viii. Kontakt & Ressourcen


